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Dassault Systemes steigert Software-Umsatz um mehr
als 15 Prozent

Paris, Frankreich, 15. Februar 2008 — Dassault Systémes (DS) legte die Finanzergebnisse flr
das vierte Quartal und das gesamte Geschaftsjahr 2007 vor, das am 31. Dezember 2007

endete.
Zusammenfassung

e GAAP-Umsatz im vierten Quartal 2007 um 10 Prozent gestiegen und Non-GAAP-
Umsatz um 14 Prozent, beides bei konstanter Wahrung

e GAAP-Umsatz 2007 um 15 Prozent gestiegen und Non-GAAP um 14 Prozent, beides
bei konstanter Wahrung

e Gewinn pro Aktie im vierten Quartal: € 0,64 auf GAAP-Basis und € 0,78 auf Non-GAAP-
Basis

e DS gibt folgende Finanzziele fir 2008 aus: Wachstum des Software-Umsatzes um etwa
zwolf Prozent bei konstanter Wahrung; Non-GAAP EPS Wachstum um etwa zehn bis

zwoOlf Prozent; eine Non-GAAP-Umsatzrendite von 27 bis 27,5 Prozent

Bernard Charlés, Prasident und CEO von Dassault Systémes kommentierte:

,2007 war ein Jahr auRergewohnlicher Fortschritte flir Dassault Systémes. Wir haben grofe
Fortschritte darin gemacht, unser Vertriebs-Modell zu transformieren: Zum einen steuern wir
unseren indirekten PLM-Vertriebskanal, haben gleichzeitig unsere IBM PLM Angebotspalette
erweitert und unsere Kapazitaten im Direktvertrieb ausgebaut. Im Ergebnis gehen wir 2008 den

Markt mit erweiterten Ressourcen in allen Vertriebskanélen an.”

,ourch die Einflihrung von PLM 2.0 profitieren unsere Kunden davon, dass PLM allen

Anwendern online zur Verfiigung steht. Nach mehreren Jahren Entwicklungszeit bietet unsere



Version 6 ein untbertroffenes Mal} an Integration und Offenheit und deckt damit eine grofRe

Bandbreite an PLM-Geschaftsprozessen ab.*

,Der Grund fur unsere guten Ergebnisse 2007 liegt in der Starke unserer Marken und in der
Verteilung unserer Umséatze auf die verschiedenen Regionen. Wir erzielten 2007 ein Wachstum

unseres Non-GAAP Software-Umsatzes um 16 Prozent bei konstanter Wahrung.®

,Mit Blick auf 2008 untermauern die Investitionen, die wir in die Starkung unseres
Produktportfolios und unserer Vertriebskanale getatigt haben, unsere Finanzziele auch vor dem

Hintergrund einer potenziellen uneinheitlichen makro6konomischen Lage.*

Weitere Details zu den Finanzergebnissen finden Sie unter:
http://www.3ds.com/de/corporate/investors/earnings/

HiH

Uber Dassault Systémes

Als Weltmarktfihrer von 3D- und Product-Lifecycle-Management-Lésungen (PLM) betreut Dassault Systemes mehr
als 100.000 Kunden in 80 Landern. Seit 1981 agiert Dassault Systémes als Vorreiter im 3D Softwaremarkt und
entwickelt PLM-Anwendungen und Services, die standortiibergreifend Produktentwicklungsprozesse unterstiitzen.
PLM-L&sungen von Dassault Systémes bieten die dreidimensionale Betrachtung des gesamten Produktlebenszyklus,
der vom ersten Konzept bis zur Wartung des fertigen Produkts reicht. Das Portfolio von Dassault Systémes besteht
aus CATIA fir die virtuelle Produktentwicklung — SolidWorks als 3D-CAD-Ldsung — DELMIA flr die virtuelle
Produktion — SIMULIA fir virtuelle Erprobung, ENOVIA fir weltweites Collaborative Lifecycle Management und
3DVIA fiir realistische Onlineanwendungen in 3D. Dassault Systémes ist bérsennotiert an der Nasdaq (DASTY) und
Euronext Paris: (#13065; DSY.PA).

CATIA, DELMIA, ENOVIA, SIMULIA, SolidWorks und 3D VIA sind eingetragene Warenzeichen von Dassault
Systémes oder Tochterfirmen in den USA und/oder anderen Landern.
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